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DI"—I"—IC& LOG et IPO,
Se——— pour la vie. ...

Depuis 1994, IPO accompagne le développement
du groupe OFFICE LOG qui, apres 3 LBO en 10 ans,
a multiplié par 4 son chiffre d’affaires pour
devenir 'un des leaders du marché du mobilier
et des fournitures de bureau.
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Avec les entreprises CARPENTRAS DONARIER,
BREVIDEX, SIGN DIFFUSION et AB DESIGN,
le groupe OFFICE LOG est aujourd’hui I'un des
principaux opérateurs de vente d’équipement

CARPENTRAS - DORARMYEY.  ge bureaux. En I'espace de 12 ans, la société

a porté ses effectifs a 280 salariés et vu son
chiffre d’affaires passer de 17 M€ en 1994 a 66 M€ en 2005.

Ce développement s’appuie en premier lieu sur une forte valeur ajoutée
marketing pour les revendeurs (les catalogues font figure de références)
et un outil logistique trés performant. Deux atouts décisifs sur ce marché.
Principal importateur francais de fournitures, le groupe OFFICE LOG est en
mesure de livrer plus de 60000 références (de I'agrafeuse aux accessoires
de marquage) en moins d’une semaine, partout en France, en Suisse
et dans le Benelux. A travers ses marques BURODIAL et REFERENCIA,
le groupe est également le premier distributeur francais de meubles de
bureau sur catalogue, avec un modele économique original. Bureaux, sieges,
rangements, mobilier informatique... I’entreprise assure la conception
de ses produits puis en sous-traite intégralement la fabrication.

Un LBO peut en cacher un autre...

Cette réussite est également celle d’une stratégie exemplaire de LBO et
de croissance externe a laquelle IPO est associée depuis plus de 12 ans.
En 1994, IPO est entré dans I'actionnariat de la société CARPENTRAS
DONARIER a I'occasion d’un premier LBO, sous I'impulsion de Marc Donarier,

UN partenarioar
de bureau!

président fondateur de I'entreprise. Aprés la reprise de la société
SIGN DIFFUSION en 1998, un deuxieme LBO est mené en 2000.
IPO devient alors I'un des principaux partenaires de I’entreprise.
En 2001, le rapprochement avec la société BREVIDEX marque la véritable
naissance du groupe OFFICE LOG. Mais le feuilleton financier a succes
ne s’arréte pas la.

En 2005, un nouveau LBO est organisé a I'occasion
du départ du Président fondateur. Hugues des Garets,
en charge de ce partenariat IPO, pilote I'opération.
« Avec le retrait de Marc Donarier, les partenaires
financiers ont souhaité recomposer I'actionnariat
autour d’Emmanuel Corron, le manager opérationnel

/r de BREVIDEX. Basée en région parisienne la société
représente en effet plus de 60 % du chiffre d’affaires de I'ensemble,
avec des résultats remarquables sur un marché pourtant réputé difficile.
Connaissant parfaitement I’entreprise, confiant dans les hommes,
IPO a accepté de mener la réorganisation du capital avec I'appui d’autres
financiers. Avec un investissement de 6 MF (actions et obligations) IPO
détient aujourd’hui 27 % du capital. » Ce mouvement capitalistique
majoritairement réalisé avec d’anciens actionnaires, a permis d’assurer
au groupe une continuité a la fois actionnariale et managériale.

Le point de vue de

|
emmanuel Corron, P. -D.6G d'O~FICeE LOG

J'avais déja fait la connaissance d’IPO lors d’une premiere
opération financiére réalisée 3-4 ans auparavant. Cela s’était
bien passé. C’est donc tout naturellement que j’ai fait appel
une nouvelle fois a son équipe. Elle a une bonne écoute des
problématiques, et sait s’adapter aux contraintes financieres de
I’entreprise. La relation de travail est cordiale et professionnelle.
1 IPO nous accompagne efficacement, sans s’ingérer dans la

gestion quotidienne..

Retrouvez toute la saga d’encarts presse sur notre site WWW.IPO.Fr



